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摘要：知识产权交易平台能够推动创新要素的流动，在“大众创业、万众创新”的时代背景下其重要性日益突出。梳理国外知识产权市场体系中的几种运营模式，探讨服务众创的知识产权交易平台主要功能，以及如何根据众创企业所处的生命周期阶段来提供相应的知识产权交易服务。
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Abstract:Intellectual property trading platform can promote the flow of innovative elements. It plays an important role in the era of massinnovation.Firstly, this paper analyzes the business model of the five categories of foreign intellectual property trading service companies,and then exploresthe main functions of the intellectual property trading platform and how to provide the corresponding service according to the life cycle stage of massinnovation enterprises.
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“大众创业、万众创新”理念的实质在于以市场的手段充分挖掘整个社会中的知识资本库存与智力资源。创新要素交易的便利化是创新发展的助推器，在一定程度上影响着创新要素的活跃度、创新人才的集聚度、技术的转移和转化。当前创新要素交易日益从单一的要素交易向创新链与产业链的联动、捆绑式一揽子交易转变。无论作为制度保障还是产权形式，知识产权与创新活动、众创空间均有着密不可分的关系。目前中国知识产权拥有量位居世界前茅，但是知识产权交易量和交易市场并没有实现同步发展，许多知识技术交易往往通过非市场化交易、封闭交易和局域交易等方式进行，缺乏统一的交易规则和标准、交易环节繁琐导致交易成本较高、交易市场规模较小、交易市场局部分割现象[1]。因此，如何创新和发展知识产权交易平台，提高交易效率，实现创新要素快捷、高效和低成本流动，通过交易的方式将市场中的技术资本、金融资本与人力资本进行优化组合，使知识产权交易平台更好地服务众创成为了本论文研究的出发点。
1  国内外研究现状
知识产权（IP）交易作为一个交叉研究领域，最早的研究可追溯至科斯[2]补著录文献！在1937年提出的“交易费用”思想。近年来，企业研发活动所处的环境发生了显著的变化，外部知识网络逐渐成为企业创新的构成要素和驱动创新的一种组织方式[3-4]，封闭式创新模式下对知识产权进行严格控制的战略对大多数高科技产业都已经不再适用，企业开始意识到开放型知识产权战略的重要性，后者可能更易于企业维持以技术为核心的竞争优势[5]。海量的知识源以及日益提高的知识转移效率促进了大众创新能力的持续提高，众创模式下企业的战略重点不再是筛选创意和实施研发，而是搜寻和利用创新成果[6]。经纪商交易、拍卖、专利组合交易和IP外包服务等是知识产权交易市场上的主要类型[7]。
在开放式创新的过程中，中介机构的重要性日益增长，这与过去几十年研发活动中有更多的参与者和要素有关[8]。Hoppe等[9]构建了分析中介组织参与下的交易者行为的理论框架，研究结果显示大学研究人员和企业间技术交易中存在的不确定性和逆向选择问题由于技术转移中介的加入而减少了。Lamoreaux等[10]采用实证数据分析了中介组织在技术市场中的作用，证明了技术中介是推动技术市场发展的重要因素。
知识产权交易中介这一术语在现有的创新文献中很少被直接提及，学者们使用了不同的术语对中介进行了描述，例如第三方、专利经纪人、上层架构组织、信息中介和创新中介[11-14]。Howell[15]对创新中介作出了明确的定义：一个组织或机构在创新活动中，在双方或多方之间充当代理人或经纪人，帮助提供关于潜在合作者的信息；协调双方或多方之间的交易；充当已经产生合作的机构或组织之间的调解人和中间人；并且帮助寻找建议、融资以及用于该合作创新成果的支持。Howell[15]通过案例研究发现创新中介具有比最初设想多得多的10个功能：预见和诊断、浏览和信息处理、知识处理及组合与重组、把关和经纪人、测试和验证、认证、调控、保护结果、商业化、结果评价。Benassi等[16]依据附加价值度和自身风险这两个维度确定了7种类型的专利经纪人：执法者、集成商、交易撮合者、技术促进者、保护人、评估者和顾问，其中后4种类型所占比例最高。Nakwa等[17]学者认为创新中介在开放式创新过程中主要起到了信息交换、建立联系和提供网络等功能，其作用日趋显著。Tonisso等[18]指出，中介在知识产权交易中的作用主要体现在帮助客户保护、处理和实现其知识产权价值。
知识产权交易平台通常融合了知识产权交易中介的一种或几种功能。陈勇[19]构建了包含专利、商标和版权统一交易的全国性综合平台，主要功能是展示、推广和交易知识产权项目，并认为政府支持是平台建设初期不可或缺的资源，等到平台运作完善以后可以采取市场化的运营模式。杨建锋等[20]也提出建立一个全方位的服务平台来集聚分布在各地的专利技术交易市场。冯晓青[21]认为一个综合知识产权服务体系应涵盖企业技术创新战略服务、信息交流和知识产权交易等功能。客户价值、平台资源、“一站式”服务集成和盈利模式是平台商业模式的核心要素[22]。美、英、日、韩等国知识产权交易平台的建设经验主要有：通过线上交易推动各种新型交易模式；积极开展知识产权证券化等投融资业务[23]。任凤珍[24]梳理了目前知识产权交易平台的几大功能如表1所示。
[bookmark: _Toc495537591]表1  知识产权交易平台的主要功能
	企业知识产权交易面临的困难
	知识产权交易平台的功能

	需要集聚、整合各种资源
	知识产权交易资源的整合和优化配置

	难以定价
	技术定价

	信息不对称与信息不完全
	知识产权交易信息揭示与传递

	风险较大
	知识产权交易风险管理

	交易成本高
	降低知识产权交易成本

	知识产权商品的外部性
	产权制度的激励作用



综上所述，当前创新模式已经从最初的简单线性模式转变成了交互作用模式、并逐渐演化到了网络模式，企业创新所需的知识资源无法仅仅依靠企业自身来全部获得，知识资源的匮乏是创新过程中企业亟待解决的难题，而知识产权交易的实施可以有效地克服这一难题。各种不确定性、信息不对称和交易成本过高是目前知识产权交易过程中的主要障碍因素，知识产权交易中介、平台能够减少交易中存在的不确定性和逆向选择现象，因此其对知识产权交易的重要性日益显著，也受到了国内外学者的广泛关注。但现有研究只是笼统地介绍了知识产权交易平台的功能、运营方式和影响因素，未能反映众创企业在生命周期不同阶段对知识产权交易需求的变化、模式选择的复杂性和动态性。知识产权交易平台作为技术创新的服务保障，其服务内容应以满足创新主体的实际需求为主[25]。单方面探讨知识产权服务在技术创新中的功能，使得知识产权服务机构未能有效针对创新主体的实际需求提供优质的服务产品，造成我国知识产权服务市场中创新企业服务需求与服务机构服务供给间的对接有效性不高[26]。针对前人研究的不足，本论文试图回答的问题主要是服务众创的知识产权交易平台与传统知识产权交易平台的关联和差异是什么？如何通过知识交易平台来满足众创企业不同发展阶段的需求，加强创新链与产业链、资金链的对接？
2  国外知识产权交易市场体系分析
国外知识产权交易起步早，随着知识产权交易市场的发展，出现了与知识产权交易有关的各类知识产权服务公司，在一定程度上克服了技术市场失灵、促进了创新要素的交易。这些公司在促进知识产权交易方面扮演着越来越重要的角色。国外知识产权交易服务公司大致可以分为传统的知识产权管理支持、知识产权交易服务、知识产权组合构建和许可、建立防御型专利组合／知识产权分享框架、基于知识产权的金融服务五大类[27]，它们的功能定位与商业模式归纳如表2所示。
[bookmark: _Toc495537606]表2  国外知识产权交易服务公司分类
	功能定位
	商业模式

	传统的知识产权管理支持
	知识产权战略建议、专利估值、专利组合分析、许可策略建议、专利侵权分析等

	知识产权交易服务
	知识产权经纪人

	
	知识产权交易网上市场

	
	知识产权现场拍卖或网上拍卖/知识产权许可权交易市场

	
	大学技术转移

	知识产权组合构建和许可
	专利池管理服务

	
	知识产权／技术开发和许可

	
	知识产权组合和许可

	建立防御型专利组合／知识产权分享框架
	防御型专利聚集资金支持和联盟、倡议自由分享抵押的专利

	基于知识产权的金融服务
	知识产权抵押贷款、创投基金、知识产权结构融资、投资知识产权密集型企业
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2.1   传统的知识产权管理支持
近年来，专利被视为是企业的一类高价值资产，专利管理战略的重要性日益上升，在这种情形下，许多以知识产权为中心的公司开始提供各种服务来支持和改善专利所有者的知识产权管理。有些公司分析客户的专利组合，估计它的价值并给出相关建议，例如，客户的公司在哪方面缺少专利，客户的竞争对手掌握了哪些专利，客户可以从哪里获取专利来弥补与其竞争对手之间的间隙。其他公司提供分析软件工具使专利所有者、专利律师、投资者和其他参与者等使用者获得一项单独专利或一个专利组合的相关信息，这些数据包含专利族系、现有技术和相关专利、目标专利估值或专利组合的市场价值，以及可通过专利地图获得的特定市场上技术发展趋势的信息。还有一些公司通过提供以下服务，如详细的专利分析、侵权分析、潜在受让人识别、授权转让支持和知识产权诉讼，以助于专利所有者制定和实现战略专利许可计划。
构建一个强有力的知识产权管理战略并充分利用知识产权尤其是专利，对公司增强其市场竞争力非常关键。然而，由于缺乏知识产权管理策略、评估专利市场价值和识别专利技术的潜在市场的难度大，以及围绕个人专利许可问题的复杂性，大部分专利所有者没有充分利用他们的专利组合。在这种背景下，像IpCapital Group、ThinkFire、TEAUS、CONSOR、Anaqua和Chipworks等公司通过提供各种服务帮助他们的客户完善知识产权管理策略，包括专利组合发展建议、知识产权估值和战略许可项目构建支持，例如ThinkFire公司给全球80多个技术公司和投资公司提供知识产权咨询和交易服务，包括Blachstone Group、Ciena、Hewlett-Packard和NEC等知名企业。此外，这类公司也帮助客户构建和实现许可项目中的战略专利。如今许可专利技术是许多技术开发公司的一项重要收入来源，然而，很多技术公司没有足够的人力资源、资金，也不知道如何构建和促进合适的专利许可项目。知识产权专业公司通过提供专利许可支持服务来帮助这些公司，当客户同意对外授权时，他们主要帮助客户找到潜在被授权者，并帮助他们促进许可协议的达成。
[bookmark: _Toc495535188]2.2 知识产权交易服务
从外部获得或授权引进有用的技术，并把它们整合到公司已有的核心技术中，对企业有效开发创新技术并提升竞争力具有决定性的作用。在这种情况下，为了获得这些有价值的技术，并通过无障碍地利用它们开发更具创新性的技术，许多公司开始考虑获取外部包含关键技术的专利。同时，一些公司希望从外部获得专利来减少专利使用的风险，通过加强专利组合作为防御性的金钟罩来维持自由运作。越来越多的公司开始试图剥离或对外授权他们专利组合中的某些部分，尤其是利用率不高的部分，力求战略性地放弃或获取专利来提升他们的业绩。然而，到目前为止大多数的潜在专利卖家和买家并不能高效地出售和购买专利。在很多情况下，专利的持有者没有信息资源、技术以及与感兴趣的买家联系方式。类似的，许多有意愿的买家没有足够的资源。针对这些公司的需求，知识产权专业公司提供各种服务来支持和便利化专利交易，并提高专利的使用率。以下是一些具有代表性的商业模式的介绍。
2.2.1  知识产权经纪人
一些以知识产权为主业的公司如IPotential、Inflexion Point、Thinkfire、Pluritas、ActiveLinks和Global Technology Transfer Group等都提供知识产权经纪业务，这些公司安排技术、法律和业务专家去联系有意愿的卖家和预期买家来促成专利交易。知识产权经纪人的代理行为类似于上面所讨论过的知识产权管理支持公司所提供的专利委托服务。
知识产权经纪人可以代理专利交易的买方或卖方。受卖方雇佣时，知识产权经纪人帮助他们的客户通过剥离部分或全部专利组合提高其售价。首先，知识产权经纪人对客户的专利进行估值以了解其潜在价值，在确定专利存在一定的价值后，基于他们在各个行业的信息网、知识产权经纪人的群体联系和对知识产权市场更全面的了解，他们开始寻找可能购买这些专利的潜在买家。在与客户的合作中，他们设定一个目标价格和销售策略，然后，知识产权经纪人联系潜在买家，使谈判顺利进行；最后，知识产权经纪人与最有可能性的买主谈判，拟定一个购买协议并促进交易顺利达成。当知识产权经纪人支持客户达成许可协议，他们会对尽可能多的潜在被授权者关闭专利许可。受买方雇佣时，知识产权经纪人帮助客户获得与其感兴趣的技术相关的有价值的专利。在这种契约中，知识产权经纪人开始要识别可获取的候选专利，这些专利必须包含对其客户的业务非常重要的关键技术；然后，他们接触目标专利所有者，并就可能获取的专利或专利的使用许可展开讨论，同时保护客户信息。通过利用知识产权经纪人的买方服务，企业不仅有更多机会获得外部有价值的技术来增强其技术开发能力，还能巩固专利组合，从而将侵权的可能性降至最低。
2.2.2  知识产权交易网上市场
如上所述，公司开始考虑更积极地获得有价值的外部知识和技术，同时试图让其他公司使用本公司不用的知识和技术来获利，然而，很多公司很难找到可用的创新技术或者他们想剥离的内部技术的潜在买主。在这种情况下，像InnoCentive、Yet2、Tynax、UTEK、NineSigma、YourEncore、Innovation Exchange、Activelinks和SparkIP等公司提供了网络平台，可以将希望出售其知识产权的所有者和正在寻求有价值的方法和技术的买家联系起来。
2.2.3  知识产权现场拍卖或网上拍卖/知识产权许可权交易市场
取得对专利合理价格的共识将对相关专利交易产生显著作用，该共识可参照过去相似交易的信息而产生，然而，目前专利买家和卖家很难获得比较性的数据来作出正确的决定。在这种情况下，一些知识产权专业公司开始提供专利交易服务，以提高知识产权市场的透明度和可预测性。这种知识产权交易服务包括知识产权拍卖和知识产权许可权交易市场。
一家名为Ocean Tomo的知识产权专业公司主营专利现场拍卖，其目的在于创造一个高度透明的市场，以促进专利交易；也有些公司提供专利在线拍卖服务，例如 IP Auctions 和 Free Patent Auction等。这些在线拍卖商提供网络平台，使有意愿的专利卖家列出他们受到专利保护的创新方法用于出售或许可，使有意愿的买家可以查看有价值的专利是否在售。
而且，一种旨在提高知识产权市场的透明度和可预测性，同时促进知识产权交易的新方法正在出现。知识产权全球交易计划提供一个高度透明的知识产权许可权交易市场，被称为“联合许可权交易市场”，这些交易可能促进专利的流通；另外，这些服务通过允许所有的市场参与者监督原本保密的个人专利交易的价格，从而可能具备价格发现功能。
2.2.4  大学和研究机构的技术许可／转让办公室
[bookmark: _Toc495535189]将大学和科研机构发明的技术转让给商业市场对促进创新有重要的作用。像大学技术许可办公室这样的组织，在促进技术和知识产权从大学或科研机构到工业的转让或许可中起到核心作用。例如，在2008年一个会计年度，斯坦福大学的技术许可办公室达成了107项新的许可协议，从546项技术中获得了6 250万美元的版权收益收入。同时，一些知识产权专业公司，例如知识产权基金公司和知识产权组合／许可公司最近开始致力于获得大学或科研机构的技术，技术许可办公室作为一个平台，在促进知识从大学／科研机构到工业的转让中变得越来越重要。
2.3 知识产权组合构建和许可
这一类组织致力于通过组合具有互补性的专利来开发强大的专利组合，并把它们授权给其他公司。一些公司基于它们内部研发行为产生的专利来构建专利组合，也有一些公司通过战略性地获取其他组织的专利来创建专利组合。这些公司一般不使用专利来提供任何产品或服务，相反，他们试图建立基于专利组合的许可业务，并从这些许可行为中获取收益。
2.3.1  专利池管理服务商
技术标准化的重要性越来越明显，尤其在电子通信和计算机这样的行业，产品高度模块化，确保要素之间的互动非常关键，促进技术的标准化对于将新产品快速有效地引入市场具有重要作用。
制定一个包含非专利技术的技术标准几乎是不可能的，尤其是在一些涉及先进技术的领域，因此，专利池或专利组合有可能提供一种更好的途径以获得采用某项标准化技术的核心专利，市场参与者可利用这些安排来促进与某项技术标准相关专利的许可。通常专利池是由一个管理者管理，基于拥有某项技术的核心专利的专利所有者和管理者之间的协议。专利所有者转让与其专利相关的某项权利，这在不同程度上依赖和管理者之间的协定。管理者为了专利所有者的利益，一般将授权发布非专有的次级许可证，然后试图通过更广泛地许可这些专利给其他组织来获利。从专利池获得的版权收益将在专利所有者之间按照事先规定的分配方案进行分配。
因此，专利池在促进创新中扮演了关键的角色，例如MPEG-2的专利池被看作是通过减少组合版权收益、促进技术扩散和通过减少潜在的持有专利权来形成创新的。在上述背景下，关注促进和管理专利池的知识产权专业公司正在出现，这些专利池包含了对这些项技术标准非常重要的专利。像MPEG LA、Via Licensing Corporation、SISVEL、the Open Patent Alliance、3G Licensing和ULDAGE这样的公司都有参与这种商业模式。
2.3.2  知识产权／技术开发和许可
有些公司像传统的技术主导型公司花大量的钱在研发行为上，旨在创造出专利或专有技术的知识产权，并从中获利。这些公司中的一部分，利用自己开发的专利和技术来生产产品，同时也将这些技术和专利授权许可给他人使用。然而，他们中的大多数不向消费者提供任何产品或服务，相反，他们专注于专利授权并给许多营运公司做指导，因此，许多这种类型的公司是从知识产权而不是从产品获得绝大部分或全部收入。例如，Arm是一家收入增长稳定的英国技术公司，掌控了大量的微处理器专利市场份额，但很少自己生产产品，而是许可其他公司使用其知识产权。这些公司经常提供咨询服务随同授权知识产权给被许可方，帮其将技术应用到产品或生产流程中去。像Qualcomm、Rambus、Intellectual Ventures、AmberWave、InterDigital、MOSAID、Tessera、Walker Digital 和Wi-LAN都属于这种类型的公司。
2.3.3  知识产权组合和许可
这些公司基本是通过购买其他组织的、符合他们的知识产权货币化战略的专利而开发战略性专利组合，然后基于强大的专利组合制定专利许可计划来获利。一些知识产权组合公司从大的技术公司或资本市场筹得资金来购买大量有价值的专利以形成专利组合，通过许可专利组合来赚钱，然后将部分所得归还投资者。像Intellectual Ventures、Rembrandt IP Management和Acacia Technologies都属于这种类型的公司。
[bookmark: _Toc495535190]2.4  建立防御型专利组合／知识产权分享框架
近来，有一类新型的知识产权专业公司出现了，它们试图购买专利仅仅为了维护其专利权避免所谓的侵权。这类知识产权专业公司的行为促进了一种特殊的、与避免诉讼相关的知识产权策略。一些实业公司正试图在活跃的知识产权投机者出手之前获得潜在的需求专利，避免费用高昂的、破坏性的诉讼，它们有选择性地获取专利仅仅是为了防御性原因。这类公司包括Open Invention Network、RPX和Allied Security Trust。
除了上面提到的功能外，意图促进一些独特技术的专利分享和获得的新计划正在一些技术领域中出现，通过组合专利并允许人们免费使用，例如绿色工程领域的Eco-Patent Commons和开源软件的专利共享项目（Patent Commons Project）。
[bookmark: _Toc495535191]2. 5  基于知识产权的金融服务
这类公司提供基于知识产权的各种金融工具，例如知识产权抵押、知识产权投资和知识产权证券，通过仔细评估交易方的知识产权价值和风险，从而为其提供资金。这类知识产权专业公司采用的典型商业模式主要有以下几类。
2.5.1  知识产权抵押贷款
这类公司通常以贷款的形式给知识产权所有者提供资金，贷款全部或部分以知识产权资产作为担保。这些公司在进行资金交易时会考虑借款人的知识产权资产，而不是关注像房地产这样的不动产。
2.5.2  创投基金
从资本市场筹集资金投资到有发展前景的发明上，尤其是与面向未来的开发技术相关的发明，这类经济组织正不断涌现。这类组织投资于拥有最新技术的各种发明来源，比如大学、科研机构、私人投资者和新成立的小公司；作为回报，这些公司将获得与他们所投资的发明相关的专利权，旨在跨越组织边界，把与某项技术相关的、相互补充的知识产权打包，发展形成强大的专利组合，然后通过推出专利许可项目来获利。该项目可以提供打包专利的公共获得途径。
2.5.3  知识产权融资
这类公司提供金融资本给知识产权所有者，作为回报，获得他们能产生收益的知识产权，比如专利权和版权收益。这类公司允许拥有利润来源的知识产权所有者寻求方式用知识产权带来的未来现金流交换目前的现金，通过提供知识产权的结构性融资。
到目前为止，大多数基于知识产权结构性融资协议似乎都是在生命科学产业达成的。这一市场在20世纪90年代早期出现，并仍被少数几个版权收购基金公司所主导，包括Royalty Pharma、DRI Capital和Cowen Healthcare Royalty Partners。例如，DRI Capital是一家投资管理公司，集中投资卫生保健行业的版权收益流，经营额超过10亿美元。DRI Capital的版权收益货币化基金从公司、研究机构和发明者获得现有的版权收益流，它在将产品商业化方面获得了超过8.5亿美元的基于版权收益的现金流。
2.5.4  投资知识产权密集型企业
这些组织从投资者处筹得资金，放贷给掌握了专利、商标和版权等高价值知识产权的公司。知识产权所有者可以宣布他人侵权或进行专利许可来维护自己的权益。这些组织的目的是从借贷者的知识产权开发行为中获得财务收入，例如专利侵权诉讼和专利许可。通常，这些组织也提供知识产权咨询服务，便于他们的客户更有效地管理他们的知识产权，并将从知识产权专利组合中萃取的价值最大化。像Altitude Capital Partners、NW Patent Funding、IgniteIP和Coller IP Capital等都属于这类公司。
3  服务众创的知识产权交易平台建设构想
上述知识产权服务公司的每种商业模式都有其独特的市场定位，在开放式创新背景下，它们能使希望从知识产权获益的企业更加战略性地思考和利用他们的知识产权，充分挖掘知识产权的价值潜力；它们还为企业提供了必要的知识产权专业知识服务和金融支持，减少了知识产权交易中的信息不对称和逆向选择现象，促进了创新需求和供给的对接，推动了技术的外部商业化。与发达国家相比，我国尚未建立高效运转的知识产权交易服务体系, 在交易机制、中介机制、风险投融资机制方面都存在差距，具体如表3所示。总体来看，我国知识产权交易市场化水平尚不能满足科技成果产业化的实际需求，市场的发现价值功能未能充分发挥，严重影响了企业进行知识产权交易的积极性。那么，在“大众创业、万众创新”的时代，我们如何通过知识交易平台来满足众创企业不同发展阶段的需求，加强创新链与产业链、资金链的对接呢？下文将对服务众创的知识产权交易平台主要功能、基于众创企业生命周期的知识产权交易平台的构建进行探讨。


表3  国内外知识产权交易市场运行机制对比
	运行机制
	国外
	国内

	交易机制
	高度发达的市场经济；不断优化的市场体系和资源配置
	严重的信息不对称；交易成本高；缺乏统一的交易规则和标准；交易市场规模小

	中介机制
	规模化、专业化
	起步阶段；专业性和权威性有待提高

	风险投融资机制
	高度发达；高收益性
	尚未成熟；资金支撑体系薄弱低效



3.1 服务众创的知识产权交易平台主要功能
知识产权交易平台是技术与资本集合的重要平台，它以促成交易的方式将市场中的技术资本、金融资本与人力资本进行优化组合。传统知识交易平台的服务功能主要侧重于信息咨询与交易，而服务众创的知识产权交易平台应兼有信息咨询、交易、融资和集成创新四大功能，与传统交易平台相比，其资本调节功能更为强大。一方面，它可以为众创企业寻找融资市场，以知识产权质押、知识产权信托和知识产权证券化等方式拓展融资途径；另一方面，它为各类拥有自主知识产权的企业股权出售提供了资本退出的渠道。这种进入与退出机制加大了市场资本的流动性，实现了技术与资本的良性循环，可以让更多的创业企业从中受益。服务众创的知识产权交易平台应具备的运行机构有以下几类：知识产权管理咨询机构、知识产权认证评估机构、知识产权交易经纪机构、风险投资机构、特殊目标载体(SPV)[footnoteRef:2]）和平台知识产权引导基金管理委员会。 [2: ] 

3.2 基于众创企业生命周期的知识产权交易平台
众创企业对知识产权交易服务的选择呈现动态变化的特征，知识产权交易平台应根据众创企业所处的生命周期阶段来提供相应的知识产权交易服务。根据前人的研究，众创企业的生命周期大致可分为绿芽期、花朵期和果实期3个阶段。
“绿芽期”的企业通常具备某项新技术的初始概念或者一个新的商业模式设想，这个阶段的企业缺乏创业经验，也亟需各类创新资源和创业资本的供给。知识产权交易平台通常具备很强的知识产权项目和信息的采集及储备能力，对市场需求、各行业的研发方向及发展趋势掌握比较全面。知识产权交易平台对“绿芽期”企业侧重的是提供信息咨询和交易服务，帮助企业发掘自身的知识价值，例如为企业提供规划知识产权战略、专利技术分析、知识产权代理、知识产权转让和许可、知识产权投资入股、知识产权拍卖等交易服务；另一方面交易平台也可以为创业投资基金提供私募场所，并出具专业的法律和专家建议，推动资本与技术的高效融合。
“花朵期”的企业已完成了初步的战略定位与商业模式布局，突破了核心技术瓶颈或者市场关口，但尚未达成盈利，仍需要各种创业资源的注入。因此对于“花朵期”的企业，知识产权交易平台应侧重于知识产权融资服务，助推创新成果的孵化。知识产权交易平台通过网络及各种渠道发布知识产权融资项目，吸引国内外相关资金，促进金融资本与知识产权的有机结合。融资方式包括知识产权质押融资、知识产权信托融资、知识产权股权化融资和知识产权证券化等。对于一些特别优秀的项目，知识产权交易平台也可利用自有知识产权引导基金对其进行投资。除此之外，平台可利用自有基金从一些“花朵期”的技术公司购买大量有价值的专利进行组合打包形成专利组合，通过许可专利组合来赚钱。
“果实期”的企业基本实现了成果产业化和初期盈利目标，需要引入更多的融资资本来发展企业。一部分企业可能面临上市或者并购；某些创业者也希望通过出售股权来完成资本的退出，发展新的项目或培育新的企业。针对“果实期”的企业，知识产权交易平台可提供一些有关上市、并购期的知识产权风险控制、金融服务；知识产权交易平台也为创业资本提供退出的渠道。创业资本通过知识产权交易这种引入与退出机制，流动性增加了，资本在这种流动中得到放大与充实，形成了创新链与资金链的良性循环发展。另一方面，许多“果实期”的中小型企业股权结构比较单一、资产组合不合理，影响了企业的进一步成长，知识产权交易平台使这类企业拥有了出让股权的平台。通过股权直接融资,不仅可以优化自身的股权结构，而且可以理顺企业的治理结构，有益于企业的健康长期发展。
表4归纳总结了基于众创企业生命周期的知识产权交易平台的功能定位与具体服务内容。
表4  基于众创企业生命周期的知识产权交易平台
	[bookmark: _GoBack]项目
	绿芽期
	花朵期
	果实期

	核心需求
	创新源的供给、创业资本的输入
	创新成果孵化、融资渠道
	产业化、创业资本的退出机制

	知识产权交易平台的功能定位
	知识价值的发掘
（信息咨询、交易服务）
	知识价值的创造
（知识产权融资、集成创新）
	知识价值的增值
（上市、并购期的知识产权风险控制、金融服务）

	知识产权交易平台的具体服务内容
	主要提供知识产权管理信息咨询，专利转让、许可，知识产权投资入股，知识产权拍卖等交易服务
	主要提供知识产权质押融资、知识产权信托融资、知识产权股权化融资、知识产权证券化及知识产权基金投资等融资服务；平台自有知识产权引导基金对技术孵化项目的投资

	知识产权交易平台的运行机构
	知识产权管理咨询机构、知识产权交易经纪机构、知识产权认证评估机构、风险投资机构、特殊目标载体(SPV)、平台知识产权引导基金管理委员会



4  结论
本论文首先对知识产权交易平台研究的溯源和发展进行了归纳总结，并梳理了国外知识产权市场体系中主要的几种运营模式，最后探讨了如何根据众创企业所处的生命周期阶段来提供相应的知识产权交易服务。本论文的研究价值和创新性主要体现在：增强了知识产权交易平台现有理论研究的系统性，深入剖析了众创企业不同发展阶段的需求，对服务众创的知识产权交易平台建设进行了探索；也为知识产权交易中介机构的发展提供了参考，帮助它们进一步调整和改善交易模式，以适应技术型企业的需求，促进知识产权交易更顺畅地实现。



注释：
）特殊目标载体(SPV) 是资产证券化过程中的一类运行机构，一般企业或金融机构将其能产生现金收益的资产加以组合出售给特殊目的载体（SPV），然后由特殊目的载体创立一种以该基础资产产生的现金流为支持的证券产品，将此证券出售给投资者。
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